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CUANDO TU CAMION YA NO RESPONDE...

pm QUE.TODO |
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ero tu volquete no.

Tu negocio crecé--- p




Cuando tu herramienta

de frabajo comienza a fallar... Otra vez

en taller...

Asi no puedo
crecer...

Reparaciones constantes.
tiempo perdido,
dinero que se va.




CAPITULO 2 SR

CHINOS PERU  O==

BUSCANDO SOLUCIONES... EN EL LUGAR EQUIVOCADO
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ENovAR

YDECIRLO QUE IHACERLO.
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Firma aqui, N5/ past 4 R | » j cY el B
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Muchas opciones...
poca confianza.
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LAC RISIS
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CUANDO YA NO®
SABES QUE HACER...

Invertir mal puede costarlo todo.

125 456 789 014




~No es solo cambiar de camién...
“-es decidir el futuro
~de tu negocio.

- Pero todo héroe vive su
“momento mas oscuro...




CAPITULO 4 CAMIONES T\

APARECE EL SUPER CCP

SUPER =y
No todos los héroes usan capa...\
algunos traen respaldo. g

123 456 789 015




iNo necesitas promesas,
Necesitas soluciones.

Unldades nuevas i

Tecnologla comprobadar iEsto es lo que

necesitaba.

Amplio almacén de repuestos :
‘Servicio técnico. espeuahzado
Post venta quesi responde '




CAPITULO 5 CAMIONES!)

NO TODAS LAS
CONCESIONARIAS
. .SON IGUALES: -

Algunas venden camiones.
Otras te acompanan en el camino.

123 456 789 01¢




AHOwo  CAMIONESH

No busques una concesionaria
que te de problemas.

Busca una que te de soluciones.






